COMERCIO EXTERIOR

Por losé Alfredo Borott

Pymes:

la integracion es
un proceso irreversible

El proceso de globalizacion de ln eco-
nomia mundial responde al fendmena
de la pragresiva internacionalizacidn de:
la produccidn de los bienes y servi-
cios, de los mercados y de los Mujos
monetarios, sicndo los agentes de esie
proceso las empresas producioras o dis-
tribuidoras con recursos sulicicnies pam
operar inlcmacionalmente.

Estc escenario propone nucvas formas
de vinculacién internacional para las
PYMES.

No es posible analizar el fendmeno
de la globalizacidn de la ceonomia, sin
mencionar LA SUBCONTRATACION
en sus diferenies formas, las cuales van
evolucionando o medida que se van mo-
dificando las relaciones industriales y
la misma organizacidn de 1a produccidn.

¢ Cudiles serdin los desafios que pro-
ponen estas nuevas formas de SUB-
CONTRATACION a las Pequefias ¥
Mediunas Industrias Argentinas para
los priximos anos?

Bisicamente:
1-Unanueva concepeion deJa produc-
cign.

2 - Nuevas relaciones entre las partes
contratantes.

3 - Nuevas formas de informacion y
comunicacion en la SUBCONTRA-
TACION.

Estos requerimicnlos escnciales para
orientarse hacia el logro de una mayor
competitividad a nivel mundial, en el
dmbito privado, fucron lomados por la
Unidn Indusirial Argentina a través de
su Depanamento de PYMIS, creando
lo que s¢ denominé SISTEMA INTER-
AMERICANO DE NEGOCIOS
PARA LA PEQUERA Y MEDIANA
EMPRESA (SIM), sicndo las Bolsas
de Subcontratacion pare del sistema.

La subcontratacion cucnia hoy con una
base de datos que cubren un amplio es-

pectro en el Sector Metal-Mecinico:
400 empresas relacionadas con los si-
guicnics procesos: -térmicos, calderias,
mecanizado, Mundicion de todo tipo,
forjado, montujes industriales, etc.
Sector plastico: 200 empresas rela-
cionadas con los siguicnies procesos:
-extrusion, calandrado, inyecciin,
moldeo por soplade, termoformado,
espumacion.

Comando hoy con cl apoyo de: -
ONUDI (Organizacion de 1as Naciones
Unidas para ¢l Desarrollo Industrial) -
BID (Banco Interamericano de Desarro-
lig) = INTAL (instituto para [a Inte-
gracidn de América Lating) - PNUD (Pro-
grama de las Maciones Unidas para ¢l
Desarrollo).

El SIN s¢ puso cn marcha en Argenlina
a mediados de 1991 a wavds dc un

INTERNATIOMAL REPORT 14/ Ne100 1882

proyceto de Cooperacién Téenica pre-

sentado ante ol BID y ¢l PNUD, el codl

fue elaborade por el Dr. Roberto Do-
mecq, Director del Depariamento de la

PYMI de la UTA.

Los objetivas inmediatos y especilicos

del Proyecio de Cooperacidn Técnica

para las PYMIS son:

1 - Definir la preseniacidn, clasificacion,
consisiencia y acceso a la informa-
cidn incluyendo ¢l cquipamicnto 'y
la transmisidn de la informacicn.

2 - Establecer la organizacion, [uncio-
namicno ¢ infracstructurasde los Cen-
1ros del Sistema

3 - Brindar Asislencia Técnica a Jas or-
gunizacioncs cmpresanales para cons-
Liwir sus centros v para adiestrar al
personal éenico.

4 - Organizar ¥ promover Ruedas de
Negocios.

5 - Promover ¢l SIN en wdos los sce-
tores involucrados en ¢l desarrollo
de Ja PYME.

6 - Asesorar o los Centros sobre la ex-
tensidn regional de los servicios y
sobre la conexidn con Jas nmuevas
fucnics de informacicn,

7 - Explorar modalidades de funciona-
mienio pard las Operacioncs comer-
ciales y asociativas.

- Dar scguimiento al funcionamiento
del SIN v proponer alicmatives de
{inanciamicnto.

Antecedanies del SIN para las pymes

Consceuencia del X111 SLAMP (Sim-
posio Latincamericano de las PYMES)
y del Acuerdo de Santo Domingo cn
la Repdblica Dominicana (abril de 1991)
dicciseis paises del continenie Ameri-
cano (Argenting - Bolivia - Brasil - Cosia
Rica - Chilz - Ecuador - El Salvador
-EE.UU. - Gualcmala - Mexico - Panama



- Paraguay - Perd - Repiblica Domini-
cana - Uruguay - Venceuel) a través
de sus entidades cmpresariales firman
Ia creacion de lo que sc denoming EL
SISTEMA INTERAMERICANO DE
NEGOCIOS PARA LA PEQUENA Y
MEDIANA EMPRESA.

Su Mnalidad es hacer accesible a las
PYMES las oponunidades de negocios
que surgen del proceso asociativo cnine
los paiscs del continente v de Jas rela-
ciones bilatcrales v multilaterales con
las Comunidades Europeas y otros blo-
ques.

Sc asiena en un sistema dd acucrdos
y relaciones enwre entidades que fnte-
gran la RED.

Estas relaciones cmpresariales se re-
luerzan con actividades complementa-
rins como: Forias - Encucniros - Rucdas
do Negocios

Consecuencias del SIN en el ambito Mercosur

Buscando favorecer las relaciones de
lus entidedes que forman ia Red de em-
presas PYMES que conforman el MER-
COSUR el 10/4/92 3¢ firmd EL COM-
PROMISO DE SAN PABLO.

El objetive fue promover diferentes
iniciauvas entre las PYMES 1ales como:
organizaciones comerciules, paricipa-
citn en ferias, realizocion de ronda de
NCROCIOS, Seminarios u otras aclividades
que contribuyan a aumentar ¢l inler-
cambio regional y discur problomas
y dificuliades del proceso de inlcgra-
cidin.

Las entidades que representaron a los

diferentes paises lueron:

- Unidn Industrial Arpeniina a trvés
de su Departamento PYMIL

= Asociacion Comercial de San Pablo.

- Federacidn Comercial del Estado de
San Pablo.

- Federacién de Industrias del Estado
de San Fablo.

- Asociacion Comereial do Rio de Ja-

neiro.

- SEBRAE San Pablo.

- SEBRAE Nacional,

- Linién Indusirial Paraguaya

- Cémara Industrial del Uruguay.

Las resoluciones omadas fucron:

- Incrementar el funcionamicnio a nivel
del MERCOSUR del SIN, ampliando
Ias redes con las demis entidades em-
presariales de los cuatro paiscs con cl
ohjelivo de difundir oporwnidades de
NepOcios,

- Realizar una Rueda de Negocios cn
Bogoul.

- El Depanamenio de Jas PYMIS de la
LA propuso promover una Ronda de
Negecios y una Exposicion de Bolsas
de Subcontratacién en la Feria Inter-
nacional de Cérdoba (FICO 92) a rea-
lizarse entre €l 2 v ¢l 13 de setiembre
del presemie afio.

= Incrementar la realizacion de las Mi-
siones Comerciales de las PYMES dcl
MERCOSUR. Como consccuencia de
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cslo empresarios brasilefios viajardn
en seliembre a nuestro pals y empre-
54rios argentings viajardn en novicmbre
a Brasil,
En csie mismo periodo empresarios
argentinos y paraguayos realizarin Mi-
sienes Comerciales,

Consecuencias del S en la comunidad econbmica
@lTopea [LEE)

A partir de abril de 1992 Ja UTA a
través de su Depanamento de PYMI [un-
ciona como corresponsal del BRE (BU-
REAU DE RAPROCHEMENT DES-
ENTERPRISES) organismo pericne-
cienie a la Comisién de las Comuni-
dades Europeas.

El objelive del BRE &5 asistir a las
PYMES de log Estados miembros de
la CEE quc buscan socios para mejorar
Su competitividad, representando un ins-
Lrumento de (4cil accoso para la promo-
cidn v difusién de sus ofcras o solici-
wdes de cooperacidn,

La Conperacidn puede ser:

Técnica: Investigacién v desarrollo -
Trans{crencia de conocimicnios - Con-
cepeidn de Productos - Acuerdos de
Fabricacitn -Patenies - Licencias - In-
genicria Civil -Ete.

Comercial: Acuerdos de Disiribucidn -
Acuerdos de Markeung -Asistencia Co-
mcreial - Suminiswo de Material - Eie,
Financiera: Creacion de empresas - Re-
cuperacion de empresas - Fusidn Joint
Ventures - Eic,

En una proxima enirega publicaremos
los perfiles de cooperacion del BRE (Bu-
reau Do Aprochement des Enlerprises)
de CEE y ¢l perfil de cooperacion para
Lavinoamérica.
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